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“Les Essentiels”
Cher Exposant,

Le marché de la piscine (privée, collective ou publique) et de son
environnement est en effervescence à Piscine 2004 comme nulle
part ailleurs... Et vous prenez part à cette forte dynamique du
salon. Dépassez vos objectifs à Piscine 2004. 
Démarquez vous parmi les 450 exposants attendus. 
Faites vous remarquer par plus de 15.000 visiteurs. 
Propulsez votre marque au plus haut en choisissant un dispositif
de communication gagnant. 

Elaborez votre stratégie pour séduire, convaincre, captiver,
conduire, attirer, informer, surprendre...

Toujours à votre écoute, nous avons sélectionné pour vous 
“Les Essentiels”, fruits de notre expérience du salon Piscine, des
outils de promotion et de communication ciblés et à fort impact. 

Vous pouvez bien entendu choisir et combiner ces outils en
fonction de vos objectifs et besoins. Des packs vous sont également
proposés pour vous faire bénéficier de tarifs encore plus attractifs.

Toute notre équipe est mobilisée pour vous garantir la réussite
de votre participation à Piscine 2004.

Dear Exhibitor,

The market of the swimming pool (private, public or community
pools) and its surroundings is in a fever of excitement at PISCINE
2004 like nowhere else… And you take part in the show’s
powerful dynamics. Exceed your targets at Piscine 2004.
Stand out among the 450 expected exhibitors.
Be seen by more than 15.000 visitors. 
Propel your brand into the limelight by choosing a winning
communication plan.

Develop your strategy to win people over, and persuade,
captivate, guide, appeal to, inform and surprise them…

In response to your demand, we have selected “Les Essentiels”
for you, the fruit of our experience at Piscine 2004 comprising
targeted high impact promotional and communication tools.

You are of course free to select the tools that best match your aims
and requirements. Toolkits are also available at even keener prices.

Our entire team is there to ensure the success of your
participation in Piscine 2004.

Nathalie Hebben
Responsable Département/Department Manager
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Annoncez
votre 
présence 
au Salon 

Make your
presence at
the show
known to all

1. LES CARTES D’INVITATION 

Invitez personnellement vos clients et prospects et incitez les à se rendre
sur votre stand.
Commandez des invitations et apposez le cachet de votre entreprise pour
donner accès gratuitement au salon.

Lot de 200 cartes ........................................................................40 € HT/lot

INVITATION CARDS 

Send your customers and prospects personalized invitations and invite
them to come to your stand.
Order the invitation cards and add your company logo for free admission to
the show.

Batch of 200 cards ........................................................€ 40 excl. VAT/batch

2. VOS RELATIONS PRESSE

Vous souhaitez entreprendre une action spécifique auprès de la presse,
acquérir un fichier ciblé, rédiger un communiqué, organiser une conférence...
Notre service de presse vous propose un choix de prestations personnalisées
pour répondre à vos objectifs.

Contactez notre équipe Presse - Relations extérieures :
Florent Suplisson
Tél. 33 (0)4 72 22 33 31
Fax 33 (0)4 72 22 31 82
e.mail : fsupliss@sepelcom.com

YOUR PRESS RELATIONS

If you have any particular projects involving the press, or want to acquire a
file of targeted prospects, draft a press release, set up a conference etc.,
our Press Service can offer you a choice of custom presentations meeting
your requirements.

Contact our external Press Relations team:
Florent Suplisson
Tel. 33 (0)4 72 22 33 31
Fax 33 (0)4 72 22 31 82
e.mail: fsupliss@sepelcom.com

Les décideurs, les acheteurs, les prescripteurs 
préparent tous leur visite. Les informer de votre 
présence et les inviter, c’est vous assurer que leur 
parcours passera par votre stand.

Decision-makers, buyers and opinion leaders all prepare
their visit. By informing them of your presence and invi-
ting them, you can be sure that they will visit your stand.
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Réussir 
le lancement
de vos 
nouveautés

Be successful
in launching 
your new 
products or
services

Le motif principal de visite d’un salon est la découverte
des nouveautés. Incitez les visiteurs à vous rencontrer

sur votre stand  et la presse à parler de vous en mettant
vos nouveautés en première ligne.

The main target when visiting a show is the discovery 
of new products. Invite visitors to meet you and 

prompt the press to highlight your new products.

1. L’ESPACE DES NOUVEAUTES

Pour accompagner le lancement d’un nouveau produit, service, réservez un
emplacement à votre produit sur l’Espace des Nouveautés situé à l’entrée
du salon. 

Un service complet et efficace :
• votre produit présenté dans l’Espace des Nouveautés (la présentation de
produits dont la surface autorisée est < à 2m2, sinon photos, maquettes,
échantillons souhaités)
• un descriptif technique français/anglais disposé à proximité de votre 
produit informe le visiteur et le renvoie sur votre stand
• un symbole “Nouveauté” valorise votre entreprise comme présentant une
nouveauté dans le guide du salon
• votre produit est référencé dans la Galerie des Nouveautés sur le site web
du salon www.piscine-expo.com et dans le dossier de presse
• votre entreprise est automatiquement référencée pour participer au
Trophée des Nouveautés décerné par catégorie.

La nouveauté .............................................................................. 460 € HT 

THE NEW PRODUCTS AREA

For a successful launch of a new product, service, book a space for your
product in the New Products Area located at the entrance of the show.

• your product presented in the New Products Area (presentation of 
products covering a floor area of < 2m2 is permitted otherwise, 
models and samples accepted
• a descriptive sign in French & English will be installed close to your 
product and invite the visitors to come to your stand
• a specific signage on the catalogue to catch the visitors’eye
• inclusion of your product in new product gallery on web site 
www.piscine-expo.com and on the press release
• your company will take part in the New products trophy.

One new product .............................................................. € 460 excl. VAT 
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Créez 
du trafic sur
votre stand

Generate  
traffic on 
your stand

1. DISTRIBUEZ VOS DOCUMENTATIONS 
A L’ENTRÉE DU SALON

Entrez en contact avec les visiteurs dès leur arrivée, 
en distribuant vos documentations.

Droit de distribution à l’entrée principale ..............................765 € HT / jour
(hors coût de logistique)

HAND OUT YOUR LITERATURE AT THE
SHOW ENTRANCE 

Make contact with visitors as soon as they arrive, and give them your handouts.

Main entrance handout licence ................................€ 765 excl. VAT per day
(excluding cost of logistics)

2. VOTRE LOGO SUR LE PLAN DU SALON

Attirez l’attention des visiteurs sur votre entreprise et sur votre stand. 
Avec votre logo sur tous les plans de situation du salon ainsi que sur le plan
de visite mis à la disposition de tous les visiteurs.

Le logo ............................................................................................460 € HT

Logo couleur à adresser à piscine@sepelcom.com (format JPG en 300 DPI)

YOUR LOGO ON THE SHOW FLOOR PLAN

Draw visitors' attention to your company and stand. 
Have your logo feature on all the show's floor plans, not 
forgetting the visitors’ map handed out to all the visitors.

1 logo ....................................................................................€ 460 excl. VAT

Send your colour logo piscine@sepelcom.com (JPG format, 300 DPI)

3. VOTRE ENTREPRISE PRESENTE 
DANS LES ALLEES DU SALON

“Homme sandwich”, hôtesse ou hôte : communiquez dans les allées de
Piscine avec un message mobile. Attirez l’attention des visiteurs et générez
du trafic sur votre stand.

Droit de déambulation hors coût logistique et personnel ........765 € HT/jour

YOUR COMPANY ACTIVELY FEATURED 
IN ALL THE SHOW'S AISLES
"Sandwich man", steward or stewardess: communicate in Piscine's aisles
using a mobile message. Attract visitors' attention and generate traffic on
your stand.

Fee for mobile publicity excluding logistics and staff ....€ 765 excl. VAT a day

Votre emplacement devient incontournable.

Ensure your stand cannot be missed.

VOTRE LOGO SUR PLAN
YOUR LOGO ON PLAN

SERVICE RÉSERVÉ À
SEULEMENT UNE 

ENTREPRISE PAR JOUR

SERVICE RÉSERVÉ
À 25 ENTREPRISES

SERVICE RÉSERVÉ
À 1 ENTREPRISE

SERVICE RESERVED FOR
ONE COMPANY A DAY

SERVICE LIMITED 
TO 25 COMPANIES

SERVICE LIMITED 
TO 1 COMPANY
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4. VOTRE LOGO ET NUMERO DE STAND AU
SOL DANS LES ALLÉES DU SALON

Original pour conduire les visiteurs à votre stand.

Droit hors coût de fabrication........................500 € HT/dalle incrustée au sol
10 dalles maximum

YOUR LOGO AND STAND NUMBER MARKED 
ON THE FLOOR OF ALL THE SHOW'S AISLES
An original way of leading visitors to your stand.

Fee excluding cost of production..........€ 500 excl. VAT(tile sunk into the floor)
10 tiles maximum

5. VOS MAILINGS PERSONNALISÉS GRÂCE À NOTRE
FICHIER VISITEURS
Achetez le fichier des visiteurs préenregistrés avant la manifestation ou le
fichier visiteurs Piscine 2002.

Coût..................................................................................0.30 € HT l’adresse
Frais fixes............................................................................................77 € HT

USE OUR VISITORS LIST FOR YOUR CUSTOMISED MAIL SHOTS 
Buy the list of registered visitors before the show, or the list of visitors to
Piscine 2002.

Price ....................................................................€ 0.30 excl. VAT/per address
Standing charge ......................................................................€ 77 excl. VAT

6. SACS A VOS COULEURS

Les sacs sont disposés aux entrées du salon en libre service. 
Votre logo, votre numéro de stand sur les sacs vous assurent ainsi de créer
du trafic sur votre stand.

Droit hors coût de fabrication et logistique....2 000 € HT/pour la durée du salon

BAGS IN YOUR COLOURS

The bags are freely available in the entrance halls. 
Bags featuring your logo and stand number will generate traffic on your stand.

Fee excluding cost of production and logistics ....€ 2 000 excl. VAT/for the show period

7. VOTRE LOGO SUR LES PORTES D’ENTREE
DE PISCINE 2004

Votre visuel pour accueillir tous les visiteurs du salon sur 16 portes vitrées.

Votre logo + n° stand, sur adhésif plastique format 60x40 portrait 
Pose incluse ..................................................................................7 500 € HT

YOUR LOGO PISCINE'S MAIN ENTRANCE DOORS
Your visuals will welcome all the visitors to Piscine, 
strategically placed on 16 glass doors

Your logo + stand number, format 60x40 portrait
Installation included ............................................................€ 7 500 excl. VAT

SERVICE LIMITÉ
À 5 ANNONCEURS

EXCLUSIVITÉ

SERVICE LIMITED TO
5 ADVERTISERS

EXCLUSIVE OFFER 

EXCLUSIVITÉ

EXCLUSIVE OFFER 

15 136 visiteurs 
à Piscine 2002 ... 
à vous de jouer !

15 136 visitors at Piscine
2002… now it's up to you

VOTRE LOGO SUR LES PORTES D’ENTRÉE
YOUR LOGO ON ENTRANCE DOORS 
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Soignez 
votre image, 
la notoriété, 
le prestige

Nurture your
image, brand
awareness, 
and prestige

VOTRE COMMUNICATION EN XXL
YOUR COMMUNICATION IN XXL

1. PUBLICITE 4m x 3m SUR LES PARKINGS VISITEURS

Visez haut et grand.  Soyez les premiers à être vus.  
25 affiches 4x3  sur les panneaux publicitaires des parkings visiteurs pen-
dant la durée du salon. 
Droit d’utilisation (fabrication incluse) ........................................14 500 € HT

4m x 3m BILL BOARDS IN VISITORS' CAR
PARKS

Think big. Be seen before anyone else. 
25 bill boards of 4x3 meters size in the visitors' car parks for the duration
of the show. 
Fee (including production) ..............................................€ 14 500 excl. VAT

2. VOTRE PUBLICITE 4.5m x 6m
SUR LA PLACE D’ACCÈS DU SALON

Affichez vos ambitions en 4,5 x 6.
Tous les visiteurs y passent (venant des parkings, par bus ou par taxi).
Prix de l’emplacement ..................................................................6 000 € HT
Coût de fabrication et pose inclus.

YOUR BILL BOARDS OF 4.5X6 METERS SIZE, 
IN THE SHOW IS MAIN SQUARE

Declare your ambitions in 4.5 x 6 format.
All the visitors go that way (coming from car parks, bus or taxi terminals).
Price per space ....................................................................€ 6 000 excl. VAT
Production and fitting costs included.

3. VOTRE PRODUIT A L’ENTREE DES VISITEURS  
Une visibilité maximale dans l’entrée des visiteurs.
Droit de présentation .................................................................. 5 500 € HT

YOUR PRODUCT AT 
THE VISITORS' ENTRANCE   
Maximum visibility at the visitors' entrance
Main entrance presentation fee ........................................€ 5 500 excl. VAT

Depuis les parkings jusqu’à l’entrée du salon, 
les visiteurs perçoivent votre message en grand format.

From the car parks to the main entrance, all the visitors
will see your large advertisment.

8

VOTRE PUBLICITÉ SUR LA PLACE D’ACCÈS DU SALON
YOUR LOGO ON WELCOME FLAGS

VOTRE PUBLICITÉ SUR LES PARKINGS
YOUR ADVERTISMENTS 
IN THE MAIN PISCINE SQUARE

EXCLUSIVE OFFER 

EXCLUSIVITÉ

EXCLUSIVE OFFER 

EXCLUSIVITÉ

EXCLUSIVE OFFER 

EXCLUSIVITÉ
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4. CAFÉ D’ACCUEIL À L’ENTRÉE DU SALON  
Votre entreprise offre un café de  bienvenue aux visiteurs.
2 hôtesses (tenues à vos couleurs) assurent la distribution de café (système
de thermos) + réapprovisionnement tous les jours de 9h30 à 11h.
Réalisation et mise en place d’un panneau “(Nom de votre société) vous
souhaite la bienvenue”.
Coût pour 1000 cafés / jour ..........................................................1 200 € HT
Exclusivité pour les 4 jours ..........................................................4 500 € HT

WELCOME COFFEE AT THE SHOW MAIN ENTRANCE  
Your company invite visitors to a Welcome Coffee.
At the show main entrance 2 stewardesses (dressed in your colors) will take
in charge the Welcome Coffee service (system thermos bottles) and also 
the supply furniture every day from 9h30 am to 11h00 am. Production 
of a display panel indicating (“your company” is happy to welcome you 
at the show).
Beverage and service cost for 1000 coffees - per day ........€ 1 200 excl. VAT
(Exclusivity) for 4 day ........................................................€ 4 500 excl. VAT

5. ANIMATION SUR VOTRE STAND

Vous cherchez une animation musicale ou visuelle, vous voulez organiser
un concours, créer un événement sur votre stand, organiser une soirée
pour votre réseau commercial ou vos clients...
Notre service “animation” est à votre disposition pour vous conseiller et
vous proposer des concepts originaux.

Contactez Jean-Louis Chabert : Tél. 33 (0)4 72 22 32 75
Fax 33 (0)4 72 22 31 82 - e.mail : jlchaber@sepelcom.com

ANIMATING YOUR STAND
Do you want to liven up your stand with music or visuals, a contest or 
special event, or plan a party for your sales reps or customers?
Our "events coordination" service is at your disposal to advise you and 
suggest original concepts.

Contact  Jean-Louis Chabert: Tel. 33 (0)4 72 22 32 75
Fax 33 (0)4 72 22 31 82 - e.mail: jlchaber@sepelcom.com

9

Pour différencier votre entreprise,
susciter l’intérêt, accroître votre visibilité...

To set your company apart, araise interest, 
increase your visibility etc

CAFÉ D’ACCUEIL À L’ENTRÉE PRINCIPALE
WELCOME COFFEE AT THE ENTRANCE OF THE
SHOW

L’IMAGE DE VOTRE 
ENTREPRISE ASSOCIÉE 
A PISCINE 2004

YOUR COMPANY IMAGE
ASSOCIATED WITH 
PISCINE 2004
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6. LOCATION DU CLUB PISCINE 2004 POUR
VOS OPERATIONS DE RELATIONS PUBLIQUES

Réservez le Club Piscine 2004, un espace privilégié pour vos opérations de 
relations publiques (cocktails...) hall 8.

La location pour 2 heures ................................................................500 € HT

HIRE THE PISCINE 2004 VIP CLUB
FOR YOUR PUBLIC RELATIONS NEEDS

A reserved area specially set aside for your public 
relations needs (cocktails...) in hall 8.

Rental charge per 2 hours slot ..............................................€ 500 excl. VAT

Pour prolonger votre message dans le temps 
et vous adresser au plus grand nombre.
CONTACTS EN QUANTITÉ SUR DEUX SUPPORTS DE QUALITÉ

To keep your message alive longer and ensure it reaches
as many people as possible.
TWO EXCELLENT WAYS TO GET YOURSELF KNOW

7. VOTRE PUBLICITE DANS LE CATALOGUE 

Le catalogue constitue un élément de promotion durable, véritable outil de
travail des professionnels.

Pour toute information, contactez : 
Ledoux Presse
155, avenue de Paris
94807 Villejuif Cedex
Tel +33(0)146 777 070 Fax +33(0)146 773 255
villejuif@ledouxpresse.com

YOUR ADVERTISMENT IN THE CATALOGUE

The catalogue is a durable promotional tool for all professionals.

For information : 
Ledoux Presse
155, avenue de Paris
94807 Villejuif Cedex
Tel +33(0)146 777 070 Fax +33(0)146 773 255
villejuif@ledouxpresse.com

Soignez 
votre image, 
la notoriété, 
le prestige

Nurture your
image, brand
awareness, 
and prestige

OFFER RESERVED
FOR 2 COMPANIES/D

OFFRE RÉSERVÉE À 
2 ENTREPRISES/JR

VOTRE PUBLICITÉ
DANS LE CATALOGUE
YOUR ADVERTISMENT 
IN THE CATALOGUE 

LOCATION DU CLUB VIP / HIRE THE VIP CLUB
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8. VOS BANNIERES SUR LE SITE WEB PISCINE
Le site www.piscine-expo.com est devenu un véritable outil de travail pour
les professionnels et la presse. Un site performant : plus de 130 000 visiteurs
sur l’édition 2002, 710 000 pages vues, dont 210 000 dans la recherche exposant.

“home page” (durée 6 mois) Exclusivité ......................................1 000 € HT 
“pré-enregistrement” (durée 6 mois) Exclusivité ..............................800 € HT
“Galerie des exposants” (durée 6 mois) Exclusivité ..........................800 € HT

Rubrique “Exposer” ou “Infos Pratiques” ou “Presse”
Bannière horizontale (durée 6 mois) ................................................500 € HT
Bannière verticale* (durée 6 mois) ..................................................800 € HT

Rubrique “Visiter”
Bannière horizontale (durée 6 mois) ................................................500 € HT
Bannière verticale** (durée 6 mois)..................................................800 € HT

Rubrique “Partenaires”
Bannière horizontale (durée 6 mois) ................................................500 € HT
Bannière verticale (durée 6 mois) ....................................................500 € HT

Votre logo dans la galerie des exposants (durée 3 mois) ................150 € HT
Votre communiqué dans la galerie presse (en ligne à partir du 06/05) ....150 € HT

Format des bannières et logo :
Bannière horizontale : 468 pixels en largeur x 60 pixels en hauteur

Bannière verticale : 150 pixels en largeur x hauteur de fiche (max. 600 pixels)
Logo : 120 pixels en largeur x 80 pixels en hauteur

(*) visibilité de la bannière dans les sous-rubriques de la rubrique concernée
(**) visibilité de la bannière dans les sous-rubriques de la rubrique “visiter” sauf pré-enregistrement

YOUR BANNERS ON THE PISCINE WEB SITE

Our site www.piscine-expo.com has become a real work tool for the trade
and the press. Our popular site had over 130 000 visitors for the 2002
show, representing 710 000 pages viewed, including 210 000 viewed
during searches for specific exhibitors.

“Home page” - Exclusivity, 6 months last ..........................€ 1 000 excl. VAT 
“Early registration” - Exclusivity, 6 months last ....................€ 800 excl. VAT
“Exhibitor gallery” - Exclusivity, 6 months last........................€ 800 excl. VAT

Categories : “Exhibit” or “Useful Tips” or “Press”
Horizontal  banner (6 months last) ......................................€ 500 excl. VAT
Vertical banner* (6 months last) ..........................................€ 800 excl. VAT

Category “Visitor” 
Horizontal  banner (6 months last) ......................................€ 500 excl. VAT
Vertical banner** (6 months last) ..........................................€ 800 excl. VAT

Category “Partnership”
Horizontal  banner (6 months last) ......................................€ 500 excl. VAT
Vertical banner (6 months last) ............................................€ 500 excl. VAT

Your logo in the “Exhibitor gallery” - 3 months last ..............€ 150 excl. VAT
Your press release in the category press (on line from 06/05) ....€ 150 excl. VAT

Banners & logo format:
Horizontal banner: 468 pixels in width x 60 pixels in length

Vertical banner: 150 pixels in width x height of sheet (max. 600 pixels)
Logo: 120 pixels in width x 80 pixels in length

(*) banner visibility by sections in the category concerned
(**) banner visibility by sections in “visit” category, except early-registration

VOTRE BANNIÈRE SUR LE SITE WEB PISCINE
YOUR BANNER ON THE PISCINE WEB SITE
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Le marketing direct est un levier de développement
commercial efficace. Profitez de la base de données des
visiteurs de Piscine et ne perdez pas le contact avec ceux
qui se sont rendus sur votre stand.

Direct marketing is an effective lever for commercial
expansion. Make the most of the Piscine visitors database
and maintain contact with those who visit your stand.

Notre équipe vous conseille et vous informe sur les conditions techniques de
réalisation de ces prestations (dates limites, formats, supports,...).

Our team is there to advise and inform you regarding the technical details relating
to these services (deadlines, formats, media...).

Alexandra MONCORGÉ
Tél. 33 (0)4 72 22 32 42 
amoncorg@sepelcom.com

Nathalie HEBBEN
Tél. 33 (0)4 72 22 32 53
nhebben@sepelcom.com

Piscine 2004, nous sommes à votre disposition
we are at your service

Fax 33 (0)4 72 22 32 82

1. VOS MAILINGS AVEC NOTRE FICHIER VISITEUR DE PISCINE
Achetez le fichier des visiteurs préenregistrés avant la manifestation ou le
fichier visiteurs Piscine 2004.

Coût..................................................................................0.30 € HT l’adresse

Frais fixes............................................................................................77 € HT

USE OUR VISITORS LIST FOR YOUR CUSTOMISED MAIL SHOTS
Buy the list of registered visitors before the show, or the list of visitors to
Piscine 2004.

Price ..................................................................0.30 € excl. VAT per address

Standing charge ......................................................................77 € excl. VAT

2. LECTEUR DE BADGES
Classique pour imprimer les fiches contact. 
• Aucun lecteur de badge ne sera délivré sans commande préalable réalisée 

dans les délais impartis.

Prix ..................................................................................................250 € HT
(demandez les conditions à votre contact organisation)

Caution ..........................................................................................610 € TTC

BADGE READER
The traditional way of printing contact forms. 
• Badge readers are only issued to people who have placed a prior order

within the allotted time.

Price........................................................................................250 € excl. VAT
(ask your administrative contact for details on the terms)

Deposit....................................................................................610 € incl. VAT
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Accélérez 
vos ventes 
avant, pendant 
et après

Boost your 
sales before,
during and 
after the event

Le salon mondial de toutes les piscines
The world swimming-pool show
www.piscine-expo.com

www.fncesel.fr

Sous le patronage de la
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